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1. ЦЕЛЬ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ 

 

Целью освоения дисциплины «Экономика и организация внешнеэкономической деятельности (ВЭД)» 

является формирование у студентов навыков ориентации в проблематике, институтах и инструментах ВЭД 

и умения использовать полученные знания на практике. 

 

 

2. ТРЕБОВАНИЯ К РЕЗУЛЬТАТАМ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ 

 

Освоение дисциплины «Экономика и организация ВЭД» направлено на формирование у обучающихся 

следующих компетенций (части компетенций): 

 

Таблица 2.1. Перечень компетенций, формируемых у обучающихся при освоении дисциплины (результаты 

освоения дисциплины) 

Шифр Компетенция Индикаторы достижения компетенции 

(в рамках данной дисциплины) 

 

 

 

 

 

ПК-2 

 

 

 

 

Выявление бизнес- проблем 

и бизнес- возможностей 

ПК-2.1. Изучает методы работы с заинтересованными 

сторонами, проводит анализ факторов внутренней и 

внешней среды предприятия 

ПК-2.2. Использует информацию о методах, техниках, 

процессах и инструментах управления требованиями 

заинтересованных сторон и факторах, влияющих на 

деятельность организации 

ПК -2.3. Осуществляет качественный анализ 

информации с точки зрения выбранных критериев, 

предметной области и специфики деятельности 

организации в объеме, достаточном для решения задач 

бизнес-анализа 

 

 

 

ПК-3 

 

 

 

Анализ конъюнктуры 

рынка товаров и услуг 

ПК-3.1. Изучает рынок, стоимость товаров и услуг, их 

характеристики, сегменты рынка 

ПК-3.2. Использует знания конъюнктуры рынка для 

реализации товаров и услуг, умеет использовать 

различные методы анализа 

ПК-3.3. Анализирует рынок, предлагает на этой основе 

определенные товары и услуги, может 

объяснить систему ценообразования по данным 

категориям товаров 

 

 

 

 

 

ПК-5 

 

 

Мониторинг конъюнктуры 

рынка банковских услуг, 

рынка ценных бумаг, 

иностранной валюты, 

товарно-сырьевых рынков 

ПК-5.1. Понимает принципы и порядок работы 

справочных правовых систем, основы классификации и 

систематизации информационных материалов и 

нормативных актов в них в интересах решения 

стандартных задач профессиональной деятельности на 

основе информационной культуры 

ПК-5.2. Использует комплексные знания в области 

цифровых денег, валютно-расчетных операций, 

закономерностей функционирования и особенностей 

регулирования бизнеса 

ПК-5.3. Применяет навыки осуществления сбора, 

анализа и обобщения информации, необходимой для 

оценки состояния финансово-кредитной системы и 

товарно-сырьевых отношений 
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3. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОП ВО 

 

Дисциплина «Экономика и организация ВЭД» относится к обязательной части блока Б1 ОП ВО. 

 

В рамках ОП ВО обучающиеся также осваивают другие дисциплины и/или практики, способствующие 

достижению запланированных результатов освоения дисциплины «Экономика и организация ВЭД». 

 

Таблица 3.1. Перечень компонентов ОП ВО, способствующих достижению запланированных результатов 

освоения дисциплины 

 

Шифр 
Наименование 

компетенции 

Предшествующие 

дисциплины/модули, 

практики* 

Последующие 

дисциплины/модули, 

практики* 

ПК-2 Выявление бизнес- 

проблем и бизнес- 

возможностей 

Моделирование бизнес-

процессов 

Автоматизированные 

системы бухучета 

 Проектный анализ 

Проектная работа 

"Международные переговоры и 

заключение контракта» 

внешнеторгового Raising Capital 

Methods / Методы привлечения 

капитала 

Digital-marketing / Цифровой 

маркетинг 

Banking Business / Банковский 

бизнес 

Международные маркетинговые 

стратегии 

Международный нефтегазовый 

бизнес 

Международная логистика 

Международный 

инновационный бизнес 

Международный розничный 

бизнес 

Преддипломная практика 

Подготовка к сдаче и сдача 

государственного экзамена 

Подготовка к процедуре защиты 

и защита выпускной работы 

бакалавра 

ПК-3 Анализ конъюнктуры 

рынка товаров и услуг 

Экономика Азии 

Экономика арабских стран 

Экономика Латинской 

Америки 

Экономика Африки 

Raising Capital Methods / 

Методы привлечения капитала 

Digital-marketing / Цифровой 

маркетинг 

Banking Business / Банковский 

бизнес 

Международный нефтегазовый 

бизнес 

Международный 

инновационный бизнес 

Международный розничный 
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Шифр 
Наименование 

компетенции 

Предшествующие 

дисциплины/модули, 

практики* 

Последующие 

дисциплины/модули, 

практики* 

бизнес 

Преддипломная практика 

Подготовка к сдаче и сдача 

государственного экзамена 

Подготовка к процедуре защиты 

и защита выпускной работы 

бакалавра 

ПК-5 Мониторинг 

конъюнктуры рынка 

банковских услуг, рынка 

ценных бумаг, 

иностранной валюты, 

товарно-сырьевых 

рынков 

Теория игр 

Международные валютно-

кредитные отношения 

Проектная работа 

"Международные 

переговоры и заключение 

внешнеторгового 

контракта" 

Глобальные тренды 

развития мировой 

промышленности 

Международные 

экономические организации 

Электронная коммерция 

Ценообразование 

Sharing экономика 

FinTech 

Международный 

инновационный бизнес 

Международный розничный 

бизнес 

Преддипломная практика 

Подготовка к сдаче и сдача 

государственного экзамена 

Подготовка к процедуре защиты 

и защита выпускной работы 

бакалавра 

Международный нефтегазовый 

бизнес 

Визуализация данных в Power 

BI 

 

4. ОБЪЕМ ДИСЦИПЛИНЫ И ВИДЫ УЧЕБНОЙ РАБОТЫ 

 

Общая трудоемкость дисциплины «Экономика и организация ВЭД» составляет 3 зачетных единиц. 

 

Таблица 4.1. Виды учебной работы по периодам освоения ОП ВО для ОЧНОЙ 

формы обучения 

Вид учебной работы 
ВСЕГО, 

ак.ч. 

Семестр(-ы) 

 6   

Контактная работа, ак.ч. 34  34   

в том числе: 

Лекции (ЛК) 17  17   

Лабораторные работы (ЛР)      

Практические/семинарские занятия (СЗ) 17  17   

Самостоятельная работа обучающихся, ак.ч. 56  56   

Контроль (экзамен/зачет с оценкой), ак.ч. 18  18   

Общая трудоемкость дисциплины 
ак.ч. 108  108   

зач.ед. 3  3   
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5. СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ 

 

Таблица 5.1. Содержание дисциплины (модуля) по видам учебной работы 

Наименование раздела 

дисциплины 

 

Содержание раздела (темы) 

Вид 

учебной 

работы* 

Раздел 1. Национальная 

компания в международной 

торговле: сложности и 

риски выхода 

на внешний рынок 

Тема 1. Система международной торговли и ее объекты. 

Глобализация мировой экономики и ее движущие силы: 

либерализация и новые технологии. Альтернативные 

способы выхода компаний на 

зарубежные рынки. 

ЛК, СЗ 

Раздел 2. Адаптация 

компании к деятельности на 

зарубежном рынке 

Тема 2. Формирование комплекса маркетинга 

применительно к особенностям внешнего рынка. 

Marketing-mix – 4 «Р» маркетинга: Р1 – product – товар; 

P2 – price – цена; P3 – place – сбыт/распространение; P4 

– promotion – стимулирование сбыта. 

ЛК, СЗ 

Раздел 3. Маркетинговое 

исследование: методика 

проведения и источники 

информации 

Тема 3. Маркетинговые исследования. Особенности 

проведения рыночного и фирменного исследований. 

Торгово-промышленная палата России, банки, 

консультационные фирмы и др. Деятельность компании 

«Дан энд Брэдстрит» в России. Электронные источники 

информации. 

ЛК, СЗ 

Раздел 4. Подготовка и 

заключение 

внешнеторговой сделки 

Тема 4. Международная торговая сделка: понятие и 

объекты. Виды международных сделок. Подготовка к 

заключению внешнеторговой сделки: оферта, 

контроферта, акцепт, заказ. Подписание договора 

международной купли-продажи товаров – контракта. 

ЛК, СЗ 

Раздел 5. Стандартизация 

условий и унификация 

права международной 

торговли 

Тема 5. Типовые контракты в международной торговле. 

Понятие, форма и сферы применения типового 

контракта. Венская Конвенция ООН о договорах 

международной купли-продажи товаров (1980 г). 

Венская Конвенция и Россия. 

ЛК, СЗ 

Раздел 6. Контракт 

международной купли- 

продажи товаров 

Тема 6.1. Предмет контракта. Преамбула. Способы 

определения качества товара. Сертификат качества. 

Определение количества товара в контракте. Система 

мер и весов. Оговорка «около». Франшизная оговорка. 

Срок и дата поставки товара. Способы фиксации в 

контракте сроков поставки. 

ЛК, СЗ 

Тема 6.2. Цена контракта и условия платежа. Цена с 

указанием БУП. Валюта цены и валюта контракта. 

Скидки с цен. Способы фиксации цены товара в 

контракте. Связь платежа с моментом поставки товара. 

Формы расчетов: банковский перевод, инкассо, 

аккредитив. 

ЛК, СЗ 

Тема 6.3. Упаковка, маркировка, сдача-приемка, 

гарантии, рекламации и санкции. Конвенциональный 

штраф за просрочку поставки: размер штрафа, порядок 

его расчета; максимальная величина штрафа. 

ЛК, СЗ 

Тема 6.4. Форс-мажор и арбитраж. Виды форс- 

мажорных обстоятельств. Последствия наступления 

форс-мажорных обстоятельств. Арбитражная оговорка в 

контракте. Норма применимого права. 

ЛК, СЗ 
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Раздел 7. Базисные условия 

поставки – Инкотермс-2020 

Тема 7. Инкотермс-2020. Сущность базисных условий 

поставки. Соотношение понятий Инкотермс и базисных 

условий поставки. Инкотермс-2020: условия группы E, F, 

C, D. Термин «франко». Термин «нет обязательств». 

Термин «таможенная очистка». Понятие перевозчика. 

ЛК, СЗ 

Раздел 8. Документация, 

оформляющая исполнение 

внешнеторгового контракта 

Тема 8. Внешнеторговая документация. Коммерческие 

документы. Коммерческий счет: реквизиты, функции и 

виды. Транспортные документы. Коносамент как 

товарораспорядительный документ. Таможенные 

документы. Ветеринарные, санитарные, 

фитосанитарные и карантинные свидетельства. 

ЛК, СЗ 

Раздел 9. Нетрадиционные 

методы экспортного 

финансирования: 

факторинг, форфейтинг 

Тема 9. Краткосрочное и среднесрочное 

финансирование. Международный факторинг как 

краткосрочное финансирование экспорта. 

Дисконтирование счетов-фактур. Факторинг и регрессом 

к экспортеру. Форфейтинг как среднесрочное 

финансирование экспорта. Роль банка- форфейтора и 

авалирующего банка. 

ЛК, СЗ 

Раздел 10. Посредники в 

международной торговле 

Тема 10. Международное посредничество. Роль 

посредников в международной торговле. 

Классификация посредников по объему предоставляемых 

полномочий. Дилеры и дистрибьюторы. Комиссионные 

операции. 

ЛК, СЗ 

Раздел 11. Международная 

торговля научно-

техническими знаниями 

Тема 11. Международное лицензирование. Торговля 

правами интеллектуальной собственности: полная 

передача прав; лицензирование; соглашения о ноу-хау; 

франшиза, дистрибьюторство и пр. Международное 

лицензионное соглашение. Виды предоставляемой 

лицензии: простая, исключительная и полная лицензии. 

Вознаграждение лицензиара: роялти; паушальный 

платеж; участие лицензиара в прибыли; передача 

ценных бумаг, технической документации. 

ЛК, СЗ 

 

6. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ 

 

Таблица 6.1. Материально-техническое обеспечение дисциплины 

Тип аудитории Оснащение аудитории 

Специализированное 

учебное/лабораторное 

оборудование, ПО и 

материалы для освоения 

дисциплины 

(при необходимости) 

Лекционная Аудитория 101 для проведения занятий 

лекционного типа, оснащенная комплектом 

специализированной мебели; доской 

(экраном) и техническими средствами 

мультимедиа презентаций. 

Ноутбук Asus F6A, 

Мультимедиа проектор Casio 

XJ-S400UN, Мультимедиа 

проектор Casio XJ-V100W, 

Проекционный экран GEHA 

244*244, Экран с 

электропроводом Draper 

203*1, Акустическая система 

Defender Mercury 35 Mkll, 

Телевизор Philip 
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Семинарская Аудитория 103 для проведения занятий 

семинарского типа, групповых и 

индивидуальных консультаций, текущего 

контроля и промежуточной аттестации, 

оснащенная  комплектом 

специализированной мебели и 

техническими средствами мультимедиа 

презентаций. 

Ноутбук Asus F6A, 

Мультимедиа проектор Casio 

XJ-S400UN, Экран 

моторизованный Digis Electra 

MW DSEM - 1105 

Компьютерный 

класс 

Компьютерный класс 19 для проведения 

занятий, групповых и индивидуальных 

консультаций, текущего контроля и 

промежуточной аттестации, оснащенная 

персональными компьютерами (в количестве 

21 шт.), доской (экраном) и техническими 

средствами мультимедиа презентаций. 

Моноблок Lenovo Intel I5 

10160T/8 GB/256 GB/audio, 

монитор 24", Мультимедиа 

проектор Casio XJ-V100W, 

Экран моторизованный Digis 

Electra 200*150 Dsem-4303 

Для 

самостоятельной 

работы 

обучающихся 

Аудитория 29 для самостоятельной работы 

обучающихся (может использоваться для 

проведения семинарских занятий и 

консультаций), оснащенная комплектом 

специализированной мебели и 

компьютерами с доступом в ЭИОС. 

Моноблок Lenovo AIO- 510-

22ISH Intel I5 2200 MHz/8

 GB/1000 

GB/DVD/audio, монитор 21",

 Мультимедиа 

проектор Casio XJ-V100W, 

Экран моторизованный Digis 

Electra 200*150 Dsem-4303 

 

7. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ И ИНФОРМАЦИОННОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ 

ДИСЦИПЛИНЫ 

 

Основная литература: 

1. Волгина Н.А. Программа курса и планы семинарских занятий по курсу 

«Организация внешнеэкономической деятельности». – М.: РУДН, 2019. 

2. Основы внешнеэкономической деятельности в Российской Федерации // Под общей 

редакцией С.В. Рязанцева М.: КНОРУС, 2018. 

3. Покровская В.В. Внешнеэкономическая деятельность. Учебник. В 2-х частях. – М.: Юрайт, 

2019. 

4. Герчикова И.Н. Международное коммерческое дело. Второе издание. – М.: ЮНИТИ-

ДАНА, 2001. 

 

Дополнительная литература: 

 

1. Инкотермс 2020. Правила ICC по использованию национальных и международных торговых 

терминов / Incoterms 2020: ICC Rules for the Use of Domestic and International Trade Terms. - М.: 

Международная торговая палата, 2020. 

2. Товарная номенклатура ВЭД ЕАЭС. – www.tks.ru 

3. Документарные аккредитивы. Сравнение UCP 500 и UCP 400. На русском и английском языках. 

Публикация № 511. – М.: Консалтбанкир, 1996. 

4. Руководство по составлению международных дистрибьюторских контрактов. На русском и 

английском языках. Публикация № 441. – М.: Консалтбанкир, 1996. 

5. Типовой дистрибьюторский контракт МТП. Монопольный импортер- дистрибьютор. На 

русском и английском языках. Публикация № 518. – М.: Консалтбанкир, 1996. 

6. Типовой контракт международного франчайзинга МТП. На русском и английском языках. 

Публикация № 557. – М.: Консалтбанкир, 2002. 

http://www.tks.ru/
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7. Унифицированные правила и обычаи для документарных аккредитивов. На русском и 

английском языках. Публикация № 600. – М.: Консалтбанкир, 1996. 

8. Унифицированные правила по инкассо. Комментарий. На русском и английском языках. 

Публикация № 522 (е). – М.: Консалтбанкир, 1998. 

9. Унифицированные правила по инкассо. На русском и английском языках. Публикация № 522. 

– М.: Консалтбанкир, 1996. 

10. Форс-мажорные обстоятельства. На русском и английском языках. Публикация № 

421. – М.: Консалтбанкир, 1996. 

 

Ресурсы информационно-телекоммуникационной сети «Интернет»: 

 

1. ЭБС РУДН и сторонние ЭБС, к которым студенты университета имеют доступ на 

основании заключенных договоров: 

- Электронно-библиотечная система РУДН – ЭБС РУДН 

http://lib.rudn.ru/MegaPro/Web 

- ЭБС «Университетская библиотека онлайн» http://www.biblioclub.ru 

- ЭБС Юрайт http://www.biblio-online.ru 

- ЭБС «Консультант студента» www.studentlibrary.ru 

- ЭБС «Лань» http://e.lanbook.com/ 

- ЭБС «Троицкий мост» 

 

2. Базы данных и поисковые системы: 

- электронный фонд правовой и нормативно-технической документации 

http://docs.cntd.ru/ 

- поисковая система Яндекс https://www.yandex.ru/ 

- поисковая система Google https://www.google.ru/ 

- реферативная база данных SCOPUS http://www.elsevierscience.ru/products/scopus/ 

 

Учебно-методические материалы для самостоятельной работы обучающихся при освоении 

дисциплины/модуля*: 

 

1. Курс лекций по дисциплине «Экономика и организация 

внешнеэкономической деятельности». 

2. Материалы к семинарским занятиям по дисциплине «Экономика и 

организация внешнеэкономической деятельности». 

* - все учебно-методические материалы для самостоятельной работы обучающихся 

размещаются в соответствии с действующим порядком на странице дисциплины в ТУИС! 

https://esystem.rudn.ru/course/view.php?id=10266 

 

8. ОЦЕНОЧНЫЕ МАТЕРИАЛЫ И БАЛЛЬНО-РЕЙТИНГОВАЯ СИСТЕМА ОЦЕНИВАНИЯ 

УРОВНЯ СФОРМИРОВАННОСТИ КОМПЕТЕНЦИЙ ПО ДИСЦИПЛИНЕ 

 

Оценочные материалы и балльно-рейтинговая система* оценивания уровня сформированности 

компетенций (части компетенций) по итогам освоения дисциплины «Экономика и организация 

внешнеэкономической деятельности» представлены в Приложении к настоящей Рабочей программе 

дисциплины. 

* - ОМ и БРС формируются на основании требований соответствующего локального 

нормативного акта РУДН. 

  

http://lib.rudn.ru/MegaPro/Web
http://www.biblioclub.ru/
http://www.biblio-online.ru/
http://www.studentlibrary.ru/
http://e.lanbook.com/
http://docs.cntd.ru/
https://www.yandex.ru/
https://www.google.ru/
http://www.elsevierscience.ru/products/scopus/
https://esystem.rudn.ru/course/view.php?id=10266
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Наименование БУП Подпись Фамилия И.О. 

РУКОВОДИТЕЛЬ ОП ВО: 

 

РАЗРАБОТЧИКИ: 

 

ПРОФЕССОР 

Кафедра международных 

 экономических 

отношений

  

 

Волгина Н.А. 

   
  

Должность, БУП Подпись Фамилия И.О. 

 

РУКОВОДИТЕЛЬ БУП: 

Декан Мосейкин Ю.Н. 

 

 

 

 

 

Руководитель программы Айдрус И.А. 

Должность, БУП  Подпись  Фамилия И.О. 

 

 

 

 

 

 


