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1. ЦЕЛЬ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

Дисциплина «Экономика и организация внешнеэкономической деятельности» входит в программу
бакалавриата «Финансы и кредит» по направлению 38.03.01 «Экономика» и изучается в 6 семестре 3
курса.  Дисциплину  реализует  Очно-заочное  и  заочное  отделение  .  Дисциплина  состоит  из  11
разделов и 14 тем и направлена на изучение экономики и организации ВЭД

Целью  освоения  дисциплины  является  формирование  у  студентов  навыков  ориентации  в
проблематике,  институтах  и  инструментах  ВЭД  и  умения  использовать  полученные  знания  на
практике.

2. ТРЕБОВАНИЯ К РЕЗУЛЬТАТАМ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

     Освоение дисциплины «Экономика и организация внешнеэкономической деятельности» 
направлено на формирование у обучающихся следующих компетенций (части компетенций):

     Таблица 2.1. Перечень компетенций, формируемых у обучающихся при освоении дисциплины 
(результаты освоения дисциплины)

Шифр Компетенция Индикаторы достижения компетенции 
(в рамках данной дисциплины)

УК-2

Способен определять круг задач в рамках 
поставленной цели и выбирать 

оптимальные способы их решения, исходя 
из действующих правовых норм, 

имеющихся ресурсов и ограничений

УК-2.1 В рамках поставленных задач определяет 
имеющиеся ресурсы и ограничения, действующие 

правовые нормы;
УК-2.2 Анализирует план-график реализации 

проекта в целом и выбирает оптимальный способ 
решения поставленных задач, исходя из 

действующих правовых норм и имеющихся 
ресурсов и ограничений;

УК-2.3 Контролирует ход выполнения проекта, 
корректирует план-график в соответствии с 

результатами контроля;

ОПК-4

Способен предлагать экономически и 
финансово обоснованные организационно - 

управленческие решения в 
профессиональной деятельности

ОПК-4.1 Знает основные технологии разработки 
организационно-управленческих решений на уровне 

предприятия/организации;
ОПК-4.2 Умеет экономически и финансово 

обосновывать предлагаемые 
организационно-управленческие решения на уровне 

предприятия/организации;

3. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОП ВО

     Дисциплина   «Экономика   и   организация   внешнеэкономической   деятельности»  относится  к 
обязательной    части   блока   1   «Дисциплины   (модули)»   образовательной   программы   высшего 
образования.
 
     В   рамках   образовательной  программы  высшего  образования  обучающиеся  также  осваивают 
другие  дисциплины  и/или  практики,  способствующие  достижению запланированных результатов 
освоения дисциплины «Экономика и организация внешнеэкономической деятельности».
     Таблица 3.1. Перечень компонентов ОП ВО, способствующих достижению запланированных 
результатов освоения дисциплины 

Шифр Наименование 
компетенции

Предшествующие 
дисциплины/модули, 

практики*

Последующие 
дисциплины/модули, 

практики*

УК-2

Способен определять круг 
задач в рамках поставленной 

цели и выбирать 
оптимальные способы их 

решения, исходя из 
действующих правовых 

норм, имеющихся ресурсов 
и ограничений

Основы гражданского и 
трудового права; 

Экономика предприятия; 
Бухгалтерский учет; 

Финансы; 
Креативность и инновации в 

бизнесе**; 
Основы технологии

Преддипломная практика; 
Финансовый менеджмент;



Шифр Наименование 
компетенции

Предшествующие 
дисциплины/модули, 

практики*

Последующие 
дисциплины/модули, 

практики*

продвижения в экономике и 
управлении**; 

Основы научных 
исследований**; 

Тренинг: работа с 
международной статистикой**; 

Основы международных 
стандартов учета и аудита**; 

Бизнес-климат и регулирование 
иностранных инвестиций в 

РФ**; 
Технологический суверенитет в 

многополярном мире**; 
Страховой бизнес**; 

Безопасность в цифровой 
среде**;

ОПК-4

Способен предлагать 
экономически и финансово 

обоснованные 
организационно - 

управленческие решения в 
профессиональной 

деятельности

Экономика предприятия; 
Маркетинг; 
Финансы;

Преддипломная практика; 
Финансовый менеджмент;

* - заполняется в соответствии с матрицей компетенций и СУП ОП ВО
** - элективные дисциплины /практики



4. ОБЪЕМ ДИСЦИПЛИНЫ И ВИДЫ УЧЕБНОЙ РАБОТЫ
     
     Общая трудоемкость дисциплины «Экономика и организация внешнеэкономической деятельности» составляет «3» зачетные единицы.
Таблица 4.1. Виды учебной работы по периодам освоения образовательной программы высшего образования для очной формы обучения.

Вид учебной работы ВСЕГО, ак.ч. Семестр(-ы)
6

Контактная работа, ак.ч 51 51
Лекции (ЛК) 17 17
Лабораторные работы (ЛР) 0 0
Практические/семинарские занятия (СЗ) 34 34
Самостоятельная работа обучающихся, ак.ч. 48 48
Контроль (экзамен/зачет с оценкой), ак.ч. 9 9

Общая трудоемкость дисциплины ак.ч. 
ак.ч. 108 108

зач.ед. 3 3

     Общая трудоемкость дисциплины «Экономика и организация внешнеэкономической деятельности» составляет «3» зачетные единицы.
Таблица 4.2. Виды учебной работы по периодам освоения образовательной программы высшего образования для очно-заочной формы обучения.

Вид учебной работы ВСЕГО, ак.ч. Семестр(-ы)
7

Контактная работа, ак.ч 34 34
Лекции (ЛК) 17 17
Лабораторные работы (ЛР) 0 0
Практические/семинарские занятия (СЗ) 17 17
Самостоятельная работа обучающихся, ак.ч. 47 47
Контроль (экзамен/зачет с оценкой), ак.ч. 27 27

Общая трудоемкость дисциплины ак.ч. 
ак.ч. 108 108

зач.ед. 3 3



5. СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

     Таблица 5.1. Содержание дисциплины (модуля) по видам учебной работы*

Номер 
раздела

Наименование раздела 
дисциплины Наименование темы Содержание темы

Вид 
учебной 
работы*

Раздел 1

Национальная компания в 
международной 
торговле:сложности и риски 
выхода на внешний рынок

1.1

Система международной 
торговли и ее объекты. 
Глобализация мировой 
экономики и ее движущие 
силы: либерализация и 
новые технологии. 
Альтернативные способы 
выхода компаний на 
зарубежные рынки.

Рассматриваются такие вопросы как: Глобализация мировой экономики и ее движущие 
силы: либерализация и новые технологии. Альтернативные способы выхода компаний 
на зарубежные рынки.

ЛК, СЗ

Раздел 2
Адаптация компании к 
деятельности на зарубежном 
рынке

2.1

Формирование комплекса 
маркетинга применительно 
к особенностям внешнего 
рынка. Marketing-mix – 4 
«Р» маркетинга: Р1 – 
product – товар; P2 – price – 
цена; P3 – place – 
сбыт/распространение; P4 
– promotion – 
стимулирование сбыта.

Рассматриваются такие вопросы как: Marketing-mix – 4 «Р» маркетинга: Р1 – product – 
товар; P2 – price – цена; P3 – place – сбыт/распространение; P4 – promotion – 
стимулирование сбыта.

ЛК, СЗ

Раздел 3
Маркетинговое исследование: 
методика проведения и 
источники информации

3.1

Маркетинговые 
исследования. Особенности 
проведения рыночного и 
фирменного исследований. 
Торгово-промышленная 
палата России, банки, 
консультационные фирмы и 
др. Деятельность компании 
«Дан энд Брэдстрит» в 
России. Электронные 
источники информации.

Рассматриваются такие вопросы как: Особенности проведения рыночного и 
фирменного исследований. Торгово-промышленная палата России, банки, 
консультационные фирмы и др.   Электронные источники информации.

ЛК

Раздел 4 Подготовка и заключение 
внешнеторговой сделки 4.1

Международная торговая 
сделка: понятие и объекты. 
Виды международных 
сделок. Подготовка к 
заключению 
внешнеторговой сделки: 
оферта, контроферта, 
акцепт, заказ. Подписание 
договора международной 
купли-продажи товаров –

Рассматриваются такие вопросы как: Виды международных сделок. Подготовка к 
заключению внешнеторговой сделки: оферта, контроферта, акцепт, заказ. Подписание 
договора международной купли-продажи товаров – контракта.

ЛК



Номер 
раздела

Наименование раздела 
дисциплины Наименование темы Содержание темы

Вид 
учебной 
работы*

контракта.

Раздел 5
Стандартизация условий и 
унификация права 
международной торговли

5.1

Типовые контракты в 
международной торговле. 
Понятие, форма и сферы 
применения типового 
контракта. Венская 
Конвенция ООН о 
договорах международной 
купли-продажи товаров 
(1980 г). Венская 
Конвенция и Россия.

Рассматриваются такие вопросы как: Понятие, форма и сферы применения типового 
контракта. Венская Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи 
товаров (1980 г). Венская Конвенция и Россия.

СЗ

Раздел 6 Контракт международной 
купли-продажи товаров

6.1

Предмет контракта. 
Преамбула. Способы 
определения качества 
товара. Сертификат 
качества. Определение 
количества товара в 
контракте. Система мер и 
весов. Оговорка «около». 
Франшизная оговорка. 
Срок и дата поставки 
товара. Способы фиксации 
в контракте сроков 
поставки.

Рассматриваются такие вопросы как: Способы определения качества товара. 
Сертификат качества. Определение количества товара в контракте. Система мер и 
весов. Оговорка «около». Франшизная оговорка. Срок и дата поставки товара. 

СЗ

6.2

Цена контракта и условия 
платежа. Цена с указанием 
БУП. Валюта цены и 
валюта контракта. Скидки с 
цен. Способы фиксации 
цены товара в контракте. 
Связь платежа с моментом 
поставки товара. Формы 
расчетов: банковский 
перевод, инкассо, 
аккредитив.

Рассматриваются такие вопросы как: Способы фиксации в контракте сроков поставки. 
Валюта цены и валюта контракта. Скидки с цен. Способы фиксации цены товара в 
контракте. Связь платежа с моментом поставки товара. Формы расчетов: банковский 
перевод, инкассо, аккредитив.

СЗ

6.3

Упаковка, маркировка, 
сдача-приемка, гарантии, 
рекламации и санкции. 
Конвенциональный штраф 
за просрочку поставки: 
размер штрафа, порядок 
его расчета; максимальная 
величина штрафа.

Рассматриваются такие вопросы как: особенности упаковки и маркировки, 
Конвенциональный штраф за просрочку поставки: размер штрафа, порядок его 
расчета; максимальная величина штрафа.

СЗ

6.4 Форс-мажор и арбитраж. Рассматриваются такие вопросы как: Виды форс-мажорных обстоятельств. СЗ



Номер 
раздела

Наименование раздела 
дисциплины Наименование темы Содержание темы

Вид 
учебной 
работы*

Виды форс-мажорных 
обстоятельств. 
Последствия наступления 
форс-мажорных 
обстоятельств. 
Арбитражная оговорка в 
контракте. Норма 
применимого права.

Последствия наступления форс-мажорных обстоятельств. Арбитражная оговорка в 
контракте. Норма применимого права.

Раздел 7 Базисные условия поставки – 
Инкотермс-2020 7.1

Инкотермс-2020. Сущность 
базисных условий 
поставки. Соотношение 
понятий Инкотермс и 
базисных условий 
поставки. Инкотермс-2020: 
условия группы E, F, C, D. 
Термин «франко». Термин 
«нет обязательств». Термин 
«таможенная очистка». 
Понятие перевозчика.

Рассматриваются такие вопросы как: Соотношение понятий Инкотермс и базисных 
условий поставки. Инкотермс-2020: условия группы E, F, C, D. Термин «франко». 
Термин «нет обязательств». Термин «таможенная очистка». Понятие перевозчика.

ЛК

Раздел 8
Документация, оформляющая 
исполнение внешнеторгового 
контракта

8.1

Внешнеторговая 
документация. 
Коммерческие документы. 
Коммерческий счет: 
реквизиты, функции и 
виды. Транспортные 
документы. Коносамент как 
товарораспорядительный 
документ. Таможенные 
документы. Ветеринарные, 
санитарные, 
фитосанитарные и 
карантинные 
свидетельства.

Рассматриваются такие вопросы как: Коммерческие документы. Коммерческий счет: 
реквизиты, функции и виды. Транспортные документы. Коносамент как 
товарораспорядительный документ. Таможенные документы. Ветеринарные, 
санитарные, фитосанитарные и карантинные свидетельства.

ЛК

Раздел 9

Нетрадиционные методы 
экспортного 
финансирования:факторинг, 
форфейтинг

9.1

Краткосрочное и 
среднесрочное 
финансирование. 
Международный факторинг 
как краткосрочное 
финансирование экспорта. 
Дисконтирование 
счетов-фактур. Факторинг 
и регрессом к экспортеру. 
Форфейтинг как 
среднесрочное

Рассматриваются такие вопросы как: Международный факторинг как краткосрочное 
финансирование экспорта. Дисконтирование счетов-фактур. Факторинг и регрессом к 
экспортеру. Форфейтинг как среднесрочное финансирование экспорта. Роль 
банка-форейтора и авалирующего банка.

ЛК



Номер 
раздела

Наименование раздела 
дисциплины Наименование темы Содержание темы

Вид 
учебной 
работы*

финансирование экспорта. 
Роль банка-форфейтора и 
авалирующего банка.

Раздел 10 Посредники в международной 
торговле 10.1

Международное 
посредничество. Роль 
посредников в 
международной торговле. 
Классификация 
посредников по объему 
предоставляемых 
полномочий. Дилеры и 
дистрибьюторы. 
Комиссионные операции.

Рассматриваются такие вопросы как: Роль посредников в международной торговле. 
Классификация посредников по объему предоставляемых полномочий. Дилеры и 
дистрибьюторы. Комиссионные операции.

ЛК, СЗ

Раздел 11
Международная торговля 
научно-техническими 
знаниями

11.1

Международное 
лицензирование. Торговля 
правами интеллектуальной 
собственности: полная 
передача прав; 
лицензирование; 
соглашения о ноу-хау; 
франшиза, 
дистрибьюторство и пр. 
Международное 
лицензионное соглашение. 
Виды предоставляемой 
лицензии: простая, 
исключительная и полная 
лицензии. Вознаграждение 
лицензиара: роялти; 
паушальный платеж; 
участие лицензиара в 
прибыли; передача ценных 
бумаг, технической 
документации.

Рассматриваются такие вопросы как: Торговля правами интеллектуальной 
собственности: полная передача прав; лицензирование; соглашения о ноу-хау; 
франшиза, дистрибьюторство и пр. Международное лицензионное соглашение. Виды 
предоставляемой лицензии: простая, исключительная и полная лицензии. 
Вознаграждение лицензиара: роялти; паушальный платеж; участие лицензиара в 
прибыли; передача ценных бумаг, технической документации.

ЛК

* - заполняется только по ОЧНОЙ форме обучения: ЛК – лекции; ЛР – лабораторные работы; СЗ – практические/семинарские занятия.



6. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

     Таблица 6.1. Материально-техническое обеспечение дисциплины

Тип аудитории Оснащение аудитории

Специализированное 
учебное/лабораторное оборудование, 

ПО и материалы для освоения 
дисциплины (при необходимости)

Лекционная

Аудитория для проведения занятий лекционного 
типа, оснащенная комплектом 

специализированной мебели; доской (экраном) и 
техническими средствами мультимедиа 

презентаций.

Семинарская

Аудитория для проведения занятий семинарского 
типа, групповых и индивидуальных консультаций, 
текущего контроля и промежуточной аттестации, 

оснащенная комплектом специализированной 
мебели и техническими средствами мультимедиа 

презентаций.

Для  самостоятельной
работы

Аудитория для самостоятельной работы 
обучающихся (может использоваться для 

проведения семинарских занятий и консультаций), 
оснащенная комплектом специализированной 
мебели и компьютерами с доступом в ЭИОС.

* - аудитория для самостоятельной работы обучающихся указывается ОБЯЗАТЕЛЬНО!

7. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ И ИНФОРМАЦИОННОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

Основная литература:
    1. Волгина Н.А. Программа курса и планы семинарских занятий по курсу «Организация 
внешнеэкономической деятельности». – М.: РУДН, 2019.
    2. Прокушев Е.Ф. , Костин А.А. Внешнеэкономическая деятельность : учебник и практикум для 
вузов. М.: Издательство Юрайт, 2025.
    3. Герчикова И.Н. Международное коммерческое дело. Второе издание. – М.: ЮНИТИ-ДАНА, 
2001.
Дополнительная литература:
    1. Инкотермс 2020. Правила ICC по использованию национальных и международных торговых 
терминов / Incoterms 2020: ICC Rules for the Use of Domestic and International Trade Terms. - М.: 
Международная торговая палата, 2020.
    2. Товарная номенклатура ВЭД ЕАЭС. – www.tks.ru
    3. Документарные аккредитивы. Сравнение UCP 500 и UCP 400. На русском и английском языках. 
Публикация № 511. – М.: Консалтбанкир, 1996.
    4. Руководство по составлению международных дистрибьюторских контрактов. На русском и 
английском языках. Публикация № 441. – М.: Консалтбанкир, 1996.
    5. Типовой дистрибьюторский контракт МТП. Монопольный импортер-дистрибьютор. На русском 
и английском языках. Публикация № 518. – М.: Консалтбанкир, 1996.
    6. Типовой контракт международного франчайзинга МТП. На русском и английском языках. 
Публикация № 557. – М.: Консалтбанкир, 2002.
    7. Унифицированные правила и обычаи для документарных аккредитивов. На русском и 
английском языках. Публикация № 600. – М.: Консалтбанкир, 1996.
    8. Унифицированные правила по инкассо. Комментарий. На русском и английском языках. 
Публикация № 522 (е). – М.: Консалтбанкир, 1998.
    9. Унифицированные правила по инкассо. На русском и английском языках. Публикация № 522. – 
М.: Консалтбанкир, 1996.
    10. Форс-мажорные обстоятельства. На русском и английском языках. Публикация № 421. – М.: 
Консалтбанкир, 1996.
Ресурсы информационно-телекоммуникационной сети «Интернет»:



    1. ЭБС РУДН и сторонние ЭБС, к которым студенты университета имеют доступ на основании 
заключенных договоров
        - Электронно-библиотечная система РУДН – ЭБС РУДН  https://mega.rudn.ru/MegaPro/Web
        - ЭБС «Университетская библиотека онлайн» http://www.biblioclub.ru
        - ЭБС Юрайт http://www.biblio-online.ru
        - ЭБС «Консультант студента»  www.studentlibrary.ru
        - ЭБС «Знаниум» https://znanium.ru/
    2. Базы данных и поисковые системы
        - Sage https://journals.sagepub.com/
        - Springer Nature Link https://link.springer.com/
        - Wiley Journal Database https://onlinelibrary.wiley.com/
        - Наукометрическая база данных Lens.org https://www.lens.org
Учебно-методические материалы для самостоятельной работы обучающихся при освоении 
дисциплины/модуля*:
    1. Курс лекций по дисциплине «Экономика и организация внешнеэкономической деятельности».

* - все учебно-методические материалы для самостоятельной работы обучающихся размещаются в соответствии с действующим 
порядком на странице дисциплины в ТУИС!
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